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Master of Business English

Translate into English.

Al. Porozmawiajmy o cenie. Jaka jest wasza
propozycja?

A2. Rozumiem. A jezeli chcielibysmy
zamowic wiecej, na przyktad 200 sztuk, to
moglibysmy liczy¢ na rabat?

A3. Czy moze pan/ pani podac szczegoty?

A4.Obawiam sie, ze nie zrozumiatem/
zrozumiatam. Czy mogtby pan/pani to
wyjasnic?

A5. Rozumiem. Jednak nie moge sie na to
zgodzic. JesteSmy gotowi ztozy¢ duze
zamowienie. Liczymy na pewien rabat. Jesli
bedziemy zadowoleni z ustug pana/ pani
firmy, ztozymy kolejne zamdéwienie w
przysztosci.
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B1. Jesli zamdwicie 100 sztuk, cena bedzie
wynosi¢ PLN 1000.

B2. Oczywiscie, ale pod pewnymi
warunkami.

B3. Damy rabat pod warunkiem, ze ztozone
zamowienie bedzie zamdwieniem
powtérnym.

B4. Prosze pozwoli¢, ze ujme to inacze;j.
Jezeli zamawiajg panstwo po raz pierwszy,
nie dostang panstwo rabatu. Jezeli
zamawiajg panstwo ponownie, otrzymaja
panstwo rabat.

All rights reserved



e MBE Certificate

Master of Business English

A6. Fantastycznie. Skontaktuje sie z panem/
pania, jak tylko przekaze ustalenia naszemu
CEO.

The way to become a professional

B5. Rozumiem pana/ pani punkt widzenia.
Mysle, ze moge zaproponowac rabat w
wysokosci 5 % przy, jesli zamdwicie ponad
150 sztuk.

B6. Bede zatem czekac¢ na instrukcje.
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KEY:

Al. Let’s talk about the price. What's your offer?

A2. | see. If we wanted to order more, let’s say 200 items, could we get a discount?

A3. Can you be more specific?

A4. I’'m afraid | didn’t catch that. Could you explain it to me?

A5. | see your point but | can’t agree on that. We are ready to place a big order. We are hoping
for a discount. If we are satisfied with the services of your company, we will place another
order.

A6. Fantastic! | will contact you as soon as | forward the arrangements to the CEO.

B1. If you order 100 items, the price will be 1000 PLN.

B2. Of course, but under certain conditions.

B3. We will give you a discount on condition that you reorder.

B4. Let me put it another way. If this is your first order, you will not get a discount. If you
reorder, then you will get a discount.

B5. | see what you mean. | think | will be able to offer a 5% discount, if you order more than 150
items.

B6. | will be waiting for the instructions.
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