
 

 

 
 

Translate into English. 
 

 
A1. Porozmawiajmy o cenie. Jaka jest wasza 

propozycja? 
 

 
 

 
 
 

 
 

B1. Jeśli zamówicie 100 sztuk, cena będzie 
wynosić PLN 1000. 

 
 

A2. Rozumiem. A jeżeli chcielibyśmy 
zamówić więcej, na przykład 200 sztuk, to 

moglibyśmy liczyć na rabat? 
 

 
 

 
 
 
 

 
B2. Oczywiście, ale pod pewnymi 

warunkami. 
 

 
A3. Czy może pan/ pani podać szczegóły? 

 

 
 

 
 
 
 

 
B3. Damy rabat pod warunkiem, że złożone 

zamówienie będzie zamówieniem 
powtórnym. 

 
 

A4.Obawiam się, że nie zrozumiałem/ 
zrozumiałam. Czy mógłby pan/pani to 

wyjaśnić? 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
B4. Proszę pozwolić, że ujmę to inaczej. 

Jeżeli zamawiają państwo po raz pierwszy, 
nie dostaną państwo rabatu. Jeżeli 

zamawiają państwo ponownie, otrzymają 
państwo rabat. 

 
 

A5. Rozumiem. Jednak nie mogę się na to 
zgodzić. Jesteśmy gotowi złożyć duże 

zamówienie. Liczymy na pewien rabat. Jeśli 
będziemy zadowoleni z usług pana/ pani 

firmy, złożymy kolejne zamówienie w 
przyszłości. 

 
 

  



 

 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

B5. Rozumiem pana/ pani punkt widzenia. 
Myślę, że mogę zaproponować rabat w 

wysokości 5 % przy, jeśli zamówicie ponad 
150 sztuk. 

 
A6. Fantastycznie. Skontaktuję się z panem/ 
panią, jak tylko przekażę ustalenia naszemu 

CEO. 
 

 
 

 
 
 

 

 
B6. Będę zatem czekać na instrukcje. 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 

 
KEY: 
 
A1. Let’s talk about the price. What’s your offer? 
A2. I see. If we wanted to order more, let’s say 200 items, could we get a discount? 
A3. Can you be more specific? 
A4. I’m afraid I didn’t catch that. Could you explain it to me? 
A5. I see your point but I can’t agree on that. We are ready to place a big order. We are hoping 
for a discount. If we are satisfied with the services of your company, we will place another 
order. 
A6. Fantastic! I will contact you as soon as I forward the arrangements to the CEO. 
 
B1. If you order 100 items, the price will be 1000 PLN. 
B2. Of course, but under certain conditions. 
B3. We will give you a discount on condition that you reorder. 
B4. Let me put it another way. If this is your first order, you will not get a discount. If you 
reorder, then you will get a discount. 
B5. I see what you mean. I think I will be able to offer a 5% discount, if you order more than 150 
items.  
B6. I will be waiting for the instructions. 


